









FLYMINT - was wir tun

FLYMINT ist Beratungsunternehmen und Agentur für digitales Marketing und digitalen Vertrieb.. Die Leidenschaft unserer Spezialisten sind Leadmanagement, Leadgenerierung und Leadqualifizierung.






Durch effiziente Vertriebssteuerung, Marketing Automation und Account-based Marketing sorgen wir permanent für mehr Leads, mehr Messbarkeit, mehr Abschlüsse und mehr Kunden. Die clevere Kombination von analogen und digitalen Medien






und unseren bewährten Konzepten bringt Sie im Wettbewerb, in Verdrängungsmärkten und Wachstumsmärkten an die Pole Position.

Nutzen Sie unsere kostenlose Erstberatung! Mehr ...






Kontakt zu FLYMINT








HOTLINE (Mo.-Fr. 9-18 Uhr)
+49 3641 63 666 - 0














Schreiben Sie uns
info@flymint.com
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Und? Wie tickst Du so? Vielleicht passen wir gut zusammen ...














Bist Du ...



... wissensdurstig? Dein Wunsch, Neues zu lernen, ist grenzenlos und war bisher durch nichts zu stillen.

... offen für Abwechslung und Veränderungen? Solange es Dich interessiert, fuchst Du Dich einfach überall rein.

... digital-affin? Du konsumierst nicht nur die "neuen Medien", sondern möchtest Hintergründe verstehen, hast bereits Backend-Erfahrung oder möchtest Kenntnisse gewinnen, die über oberflächliches Anwender-Know-how zu Tools, Apps und Systemen hinausgehen.

... organisiert? Du kannst Dir Arbeit gut selbst einteilen und sie strukturiert und eigenverantwortlich abarbeiten, aber auch eigene Fehler erkennen und beheben.

... flexibel? Starre Strukturen und die ständig gleiche Routine engen Dich eher ein und Du hast Freude daran, eigene Lösungen zu finden.

... kommunikativ? Für Deine Gedanken, Bedürfnisse und Ideen klare Worte zu finden und Dich mit anderen auf Augenhöhe zu verständigen, fällt Dir leicht.

... ein Teamplayer? Du nutzt die Stärken der anderen ebenso gern wie Deine eigenen, um ein optimales Ergebnis für alle zu erzielen.

Ja? Dann tickst Du genau wie wir!



















Von Mensch zu Mensch

Hier sendest Du Deine Bewerbung hin! Oder benötigst Du weitere Informationen? Du möchtest uns kennenlernen und mit uns sprechen? Gern! So erreichst Du uns:



Telefon:				+49 3641 63 666 0


E-Mail:				bewerber@flymint.com			


























 FLYMINT sucht aktuell ...





Trainee Online-Marketing – Schwerpunkt Marketing Automation (m/w/d) ab 2024  


Ready für’s nächste Level im Digitalen Marketing? Wir sind dein Booster-Pack, dein Upgrade.

Du hast gerade dein Studium oder deine Ausbildung abgeschlossen und suchst nach einer Möglichkeit, um deine nerdy Leidenschaft für Software und Systeme, deine Vorliebe für Daten und digitale Prozesse mit der facettenreichen Welt des Marketings zu verknüpfen? Bei FLYMINT treffen deine Leidenschaft und dein Wissensdurst auf den idealen Nährboden für die Weiterentwicklung dieser persönlichen Stärken. Wir bieten dir das Beste aus 2 Welten: Marketing Automation! Wenn Du bereit bist, diese nächste Stufe in deiner Karriere zu erklimmen, dann lies weiter...!

Wer wir sind?

FLYMINT entwickelt täglich innovative B2B-Vermarktungsstrategien für Großkonzerne, Marktführer und Mittelständler unterschiedlichster Branchen, die am Puls der Zeit und an neuen Entwicklungen arbeiten. Gemeinsam streben wir nicht nur die Ziele unserer Kunden an, sondern schaffen auch Raum für persönliches Wachstum und kontinuierliche Verbesserung. Bei uns erwartet dich nicht nur die Welt des B2B-Marketings, sondern auch eine dynamische Gemeinschaft, die deine Leidenschaft für Marketing schätzt und fördert.
Hast Du Lust, Dein Wissen und Dein Know-how einzubringen, um uns noch besser zu machen?

 

Deine Aufgaben und Möglichkeiten als Trainee im Online-Marketing mit Schwerpunkt Marketing Automation:

	Du spielst eine aktive Rolle in der Entwicklung und Umsetzung von fundierten Konzepten, Strategien und Meilensteinen im Bereich Marketing Automation. Hierbei stehen die gezielte Lead-Generierung und das Nurturing im B2B im Mittelpunkt.
	Mit erfahrenen Kollegen und Kolleginnen im Rücken übernimmst Du früh Verantwortung für eigene Projekte und nimmst im Rahmen der Betreuung, Leitung und Umsetzung direkt Einfluss auf Marketing Automation Maßnahmen im Kundenauftrag.
	In enger Zusammenarbeit mit unserem hochengagierten Team entwickelst Du schnell praxisnahe Fähigkeiten und profitierst nicht nur von der Erfahrung unserer Experten bei der Implementierung von Marketing-Automation-Kampagnen und -Workflows, sondern gestaltest auch aktiv die kollektive Erfolgsgeschichte von FLYMINT mit.
	Du tauchst tief in die Welt der Daten und Kennzahlen ein, um die Performance von Marketing-Automation-Kampagnen zu bewerten. Dein analytischer Blick ermöglicht kontinuierliche Optimierung und trägt somit maßgeblich zum Erfolg der Projekte bei.
	Die Möglichkeit, regelmäßig eigenständig an Online-Schulungen im Bereich Marketing Automation teilzunehmen, ist integraler Bestandteil deiner Weiterentwicklung. Hier kannst Du deine Kenntnisse vertiefen und stets am Puls der neuesten Entwicklungen in der Branche bleiben.


 

Must-haves - das bringst du mit:

	Begeisterung für Marketing Automation: Dein Herz schlägt für Marketing Automation, und Du siehst die Verwendung von Software im Marketing als spannende Herausforderung.
	Kommunikationsstärke: Deine Fähigkeit, komplexe Zusammenhänge verständlich zu vermitteln, macht dich zu einem wertvollen Teammitglied für effektive Zusammenarbeit und Kundeninteraktion.
	Selbstständigkeit und Eigeninitiative: Du packst aktiv an und übernimmst leidenschaftlich gern Verantwortung für das, was dir wichtig ist.
	Analytische Fähigkeiten: Du behältst stets den Überblick und siehst im Zahlenmeer klar, um den Erfolg von Marketing-Automation-Kampagnen zu messen und stetig zu verbessern.
	Lernbereitschaft: Kontinuierliches Lernen und Wachsen ist deine Mission. Die sich ständig weiterentwickelnde Marketinglandschaft ist für dich die ideale Quelle neuer


 

Nice-to-have - aber kein Muss:

	Grundlegende Kenntnisse im Online-Marketing: Erfahrungen oder Kenntnisse in Bereichen wie E-Mail-Marketing, Content-Marketing oder Social-Media-Marketing sind von Vorteil.
	Studium oder Ausbildung im relevanten Bereich: Ein abgeschlossenes Studium oder eine Ausbildung im Bereich Marketing, Kommunikation oder IT ist nicht zwingend erforderlich, kann dir aber auf die Sprünge helfen.
	Erfahrung mit digitalen (Marketing-)Tools: Vorkenntnisse im Umgang mit gängigen digitalen Marketing-Tools (z. B. CMS-Systeme, Mailchimp, Google Analytics, SEO-Tools, Affinity etc.) sind eine gute Grundlage, dein neues Wissen darauf aufzubauen.
	Vertrautheit mit ROI und KPIs: Grundlegende Kenntnisse über Return on Investment (ROI) und Key Performance Indicators (KPIs) sind definitv ein Pluspunkt für dich.


 

Arbeitsbeginn: Januar 2024

Wochenstunden: Vollzeit, Teilzeit, flexibel – unter Beachtung unserer Kernarbeitszeiten von Montag bis Freitag je von 9-17 Uhr

Arbeitsort: Jena (Zentrum), JenTower

Benefits:

	Zertifizierte Weiterbildung: Microsoft Marketing Automation und Evalanche Marketing Automation & E-Mail-Marketing
	Fahrtkosten, Deutschland-Ticket und Home-Office-Tage
	Fairen Kaffee und Espresso – direkt vom Markt 11
	JENTower mitten im Zentrum und über den Dächern der Stadt - Kneipen und Stadtleben direkt vor der Tür
	FoodCourt direkt im Haus - außerdem Rewe, Aldi, dm u.v.m.


Warum Du FLYMINT lieben wirst…

Wir vertrauen auf Persönlichkeiten mit Hands-on-Mentalität, die learning by doing und trial and error praktizieren. Wir glauben an eine transparente Kommunikation auf Augenhöhe, an „Stärken nach vorn!“ und schätzen die enge Zusammenarbeit in unserem agilen Team, das darauf wartet, dich und deine Leidenschaft für Marketing Automation persönlich kennenzulernen … und es lieben wird, dich beim Wachsen zu unterstützen und zu erleben.

Du siehst Dich bei FLYMINT?

Dann sende uns gern deine Bewerbung inkl. deiner Vorstellungen hinsichtlich Wochenstunden und Gehalts per E-Mail an bewerber@flymint.com. Bei uns wird nicht geghostet. Du erhältst auf jeden Fall eine Rückmeldung!






 Wir bilden aus ...





Ausbildung Kauffrau/-mann für Marketingkommunikation (m, w, d) in Jena & Chemnitz - Start: August 2024  


Du hast mehr Freude am praktischen Tun als am stundenlangen Wälzen theoretischer Fachbücher, bist digital-affin und kannst Dich für Vermarktung in ihren digitalen Facetten begeistern?

Dann ist diese Ausbildung vielleicht genau das Richtige für Dich!

Warum bilden wir Kaufleute für Marketingkommunikation aus?

Wir glauben, dass Menschen unterschiedlich sind, dass es der Schule nur schwer gelingt, junge Menschen auf die Arbeitswelt vorzubereiten und dass - unabhängig von Noten - ein Studium nicht unbedingt für jeden der ideale Weg ist, um einen Einstieg ins Berufsleben zu finden. Eine Ausbildung im Marketing hat den Vorteil, dass Du Dein erworbenes Wissen direkt in die Praxis einbringen kannst und Stück für Stück an den Herausforderungen wächst.



Was erwartet Dich als Azubi bei FLYMINT?

In unserem Unternehmen wirst Du Teil des Projektmanagements und arbeitest aktiv an der Konzeption und Umsetzung von Vermarktungsmaßnahmen für unsere Kunden. Du bekommst die Gelegenheit in alle Projektbereiche von Planung, Kreation, Content bis hin zu Programmierung und Implementierung reinzuschnuppern und Dich und Deine Fähigkeiten auszutesten. Du wirst hochaktuelles Marketing-Know-how aufbauen und Dir mit unserer Hilfe das Handwerkszeug eines Marketers 4.0 aneignen. 
D. h. Du wirst ein Teil der Digitalisierung im Bereich Marketing und Vertrieb und der Computer wird Dein bester Freund werden.

 

Was wirst Du konkret tun?

	Abwechslungsreiche Aufgaben in einem agilen Team
	Arbeit mit (fast ausschließlich) digitalen Systemen, Online-Tools und hochmoderner Marketing-Automation-Software
	Kundenkommunikation per E-Mail, Microsoft-Teams und Telefon und gelegentlich Termine vor Ort wahrnehmen
	Schnell Eigenverantwortung übernehmen und lernen Teilprojektschritte selbstständig zu realisieren
	Erstellen von Auswertungen und Statistiken
	Erstellen von Angeboten, Rechnungen, Auftragsbestätigungen
	Zusammenarbeit mit und Steuerung von externen Dienstleistern


 

Was Du nicht tun wirst:

	In stundenlangen Meetings herumsitzen und "kreativ" brainstormen.
	Grafik-Design (Photoshop und Co. sind nicht unser Kerngeschäft - nur ein Werkzeug, das wir ab und an benutzen)


Warum? Unser Fokus liegt auf Lead Management und Marketing Automation - wir kreieren Vermarktungsprozesse.


Nähere Informationen zu den schulischen Inhalten dieser Ausbildung findest Du auf der Internetseite der IHK .

Must-haves – das solltest Du mitbringen:

	Dein Feuer brennt für die digitale Welt und Marketing findest du spannend
	PC-Kenntnisse und Internet-Affinität
	Kommunikationsstärke und Team-Fähigkeit
	Erfahrungen mit MS-Office-Anwendungen (Word, PowerPoint, Excel)
	Gute Deutsch- und Englischkenntnisse


 Nice-to-haves - aber kein Muss:

	erste praktische Erfahrungen im Bereich Marketing, IT oder Kommunikation
	fachliche Vorkenntnisse bspw. durch Studienabbruch


Ausbildung und dann?

Wir möchten gemeinsam mit Dir herausfinden, in welchem Gebiet Deine Stärken liegen und Dich darin unterstützen, diese weiter auszubauen. Im Anschluss an die Ausbildung bieten wir Dir daher gern eine echte Übernahmeperspektive als Marketing Automation Manager:in oder Projektmanager:in in unserem Team.

Das Wichtigste auf einen Blick:

Wochenstunden: Vollzeit im Wechsel mit Berufsschulblöcken
Ausbildungsbeginn: August/September 2024 (ein Einstieg ins laufende Lehrjahr ist ggf. später möglich)
Ausbildungsdauer: 3 Jahre (Verkürzung bei Vorkenntnissen möglich)
Arbeitsort: Jena
Berufsschule: Berufliches Schulzentrum für Wirtschaft I, Lutherstr. 2, 09126 Chemnitz
Ansprechpartner: Marc Dörrer


Wir haben Dein Interesse geweckt und Du möchtest uns kennenlernen?

Dann sende uns Deine Bewerbung per E-Mail an bewerber@flymint.com!







Ausbildung Kauffrau/-mann für Büromanagement (m, w, d) in Jena - Start: August 2024  


Du liebst Jena, möchtest für namhafte Unternehmen arbeiten und dich langfristig flexibel aufstellen?

 

Kaufleute für Büromanagement sind echte Allrounder im Office und aus vielen Unternehmen aus Handwerk, Industrie und Handel sowie aus öffentlichen Einrichtungen nicht wegzudenken.


… auch FLYMINT liebt diese Allrounder – deshalb bilden wir sie auch aus!
 

Warum wir zu Dir passen könnten?

Wir setzen auf eine offene Feedback-Kultur, flache Hierarchien und kurze Entscheidungswege, um als Team erfolgreich zu sein. Mit Dir möchten wir gemeinsam herausfinden, wo Deine Stärken liegen und Dich dabei unterstützen, diese stetig auszubauen. Nach Deiner Ausbildung geht es erst richtig los, denn wir bieten Dir gern die Möglichkeit, Teil unseres Teams zu werden und zu bleiben.

 

Was wir tun?

Das Herz des FLYMINT-Teams schlägt für die Entwicklung von innovativen Vermarktungsstrategien für B2B-Unternehmen. Unser Kundenkreis reicht vom punkigen Hamburger Fußballverein bis zu weltbekannten Großkonzernen aus Industrie, Software, Medizin u. v. m. All unsere Kunden schätzen unsere klare Kommunikation und das einzigartige Projektmanagement, durch das wir gemeinsam Ziele erreichen und neue Herausforderungen meistern.

 

Was erwartet Dich im FLYMINT-Büro?

Als Azubi in unserem Unternehmen erlernst Du sowohl das kaufmännische Handwerkszeug, das dich befähigt essenzielle Aufgaben im Bereich Auftragsbearbeitung und Projektmanagement selbstständig zu übernehmen, als auch spezifisches Wissen und Knowhow auf unserem Spezialgebiet Marketing und Vertrieb im B2B. - Und on top gibt es den besten Ausblick der Stadt!

Was bedeutet die Ausbildung für Dich?

	Spannende Kunden und deren abwechslungsreiche Herausforderungen in der B2B-Vermarktung
	PC-Arbeit mit Online-Tools und hochmoderner Marketing-Automation-Software
	Kundenkommunikation per E-Mail, Teams und Telefon
	Erlernen der kaufmännischen Must-haves: Erstellen von Angeboten, Rechnungen, Auftragsbestätigungen und Verträgen
	Erlernen von Marketing-Skills: Erstellen von Vermarktungsprozessen und marketingspezifischen Statistiken
	Zusammenarbeit mit und Koordination von externen Dienstleistern
	Gelegentlich Kundentermine vor Ort wahrnehmen oder Kunden im Haus empfangen


 

Alle weiteren Informationen zu den schulischen Ausbildungsinhalten erfährst Du direkt auf der Internetseite der IHK.
Die zuständige Berufsschule für Jena ist die Karl-Volkmar-Stoy-Schule.

Must-haves - das solltest Du mitbringen:

	Organisationstalent und planerische Fähigkeiten
	Kommunikationsstärke und Team-Fähigkeit
	Erfahrungen mit MS-Office-Anwendungen (Word, PowerPoint, Excel)
	Gute Deutsch- und Englischkenntnisse



Nice-to-haves - aber kein Muss:

	Besonderes Interesse für den Bereich Marketing und Vertrieb
	Fachliche Vorkenntnisse bspw. durch Studienabbruch
	Führerschein Klasse B


 

Das Wichtigste im Überblick:

Wochenstunden: Vollzeit im Wechsel mit Berufsschulblöcken
Ausbildungsbeginn: August/September (Einstieg ins laufende Lehrjahr ist ggf. später möglich)
Ausbildungsdauer: 3 Jahre (Verkürzung bei Vorkenntnissen möglich)
Arbeitsort: Jena
Berufsschule: Karl-Volkmar-Stoy-Schule Jena, SBBZ Wirtschaft und Verwaltung
Ansprechpartner: Marc Dörrer


Wir haben Dein Interesse geweckt und Du möchtest uns kennenlernen?

Wir freuen uns über Deine Bewerbung per E-Mail an bewerber@flymint.com!









 Für Dich war nicht die passende Stelle dabei? Macht nichts! Wir freuen uns auch über Initiativbewerbungen!




Was Du über FLYMINT wissen solltest ...

Unser Team lebt von flachen Hierarchien, Feedback-Kultur und kurzen Entscheidungswegen. FLYMINT bietet jedem Einzelnen die Möglichkeit, sich entsprechend seiner Potenziale und Talente auszuprobieren und weiterzuentwickeln. Transparenz ist Hauptbestandteil unserer Unternehmenskultur, in der Du selbst die Möglichkeit bekommst, Dinge auf Deinen Tisch zu ziehen und diese eigenverantwortlich zu bewegen. Wir stehen auf langfristige Beziehungen … und unbefristete Arbeitsverträge!

	Wir sind wir KEINE klassische Werbeagentur - und stolz darauf.
	Wir sind spezialisiert auf Lead Management und Marketing Automation.
	Wir sorgen dafür, dass die Murmel in der Bahn des Vermarktungsprozesses unserer Kunden garantiert bis unten durchrollt.

















Über FLYMINT

FLYMINT ist ein Beratungsunternehmen und Dienstleister für Vertrieb & Marketing.

Die Digitalisierung von Marketing und Vertrieb in Verbindung mit Leadgenerierung und Leadmanagement ist unsere Leidenschaft. Unser Ziel und Begeisterung sind reibungslose Workflows zur Kundengewinnung und Vertriebsunterstützung für unsere Kunden.






Portfolio

	Lead Generierung
	Lead Management as a Service
	Marketing Automation







Kontakt

Flymint GmbH
Leutragraben 1, Im JenTower
Jena, 07743, Thüringen










+49 3641 63 666 - 0
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